Ein Volk von verschwitzten Schlechtschlifern

VON PETER JENNI

Sie kaufe meistens etwas — weil es
doch mit dem Gratisessen so giinstig
sei, meint meine Nachbarin, die ger-
ne an Werbefahrten mit dem Car
teilnimmt. An diesem Donnerstag-
abend sitzen wir uns im Restaurant
«S00ggd» in Quarten gegentiber und
verspeisen zusammen mit 19 ande-
ren, vornehmlich alteren Leuten das
Menii, das uns die Firma Castell
Hausgerite AG, Nifels, offeriert.

Das Essen schmeckt, wie kénnte es
in der «S06ggé» anders sein, gut und
es gibt reichlich — wer will, darf
nachschépfen. Dann kommt - er hat
uns schon vor dem Essen hoflich be-
griisst und «en Guete» gewiinscht -
der Reprasentant Marcel Bertsch, am
einfachsten zu beschreiben mit den
Worten «der Schwiegersohn meiner
Trdume». Er referiert zum Thema
«Gesunder, nattrlicher Schlaf» mit
dem Ziel, zuerst Bratpfannen aus Ti-
tan fiir 153 Franken zu verkaufen.
Seinen Job macht Bertsch geschickt;
wenn er ihn nicht gelernt hat, so ist
er ein Naturtalent. Er referiert nicht
nur, er zieht die Zuhorerschaft in das
Referat mit ein, stellt vollig einfach

zu beantwortende Fragen, und die
Zuhorer antworten wie in der Schule
und manchmal fast im Chor. Inner-
halb der ersten drei, vier Minuten hat
er seine zukiinftige Kduferschaft im
Sack: das Gratisessen, das Erfolgser-
lebnis, richtig geantwortet zu haben,
und da und dort humorvolle Textpas-
sagen haben das Ihre dazu beigetra-
gen.

Nach den Pfannen kommen die Na-
turhaarprodukte fiir einen tiefen, ge-

sunden Schlaf. Schon bald einmal ist

fast jeder der Ansicht, er schlafe
wirklich schlecht, habe Waden-
krampfe, und dann die Milben, die
atmungsunaktiven Federn, die 20
Jahre alten Uberreste vom Niesen im
Kissen und, und, und. Ein Volk von
verschwitzten Schlechtschléfern,
muss man annehmen, wenn man die
Publikumsantworten hort und das
zeitweilige bejahende Nicken sieht.
Zu guter Letzt erfiahrt man natiirlich
auch, dass gut, gesund und tief schla-
fen seinen Preis hat: 2498 Franken.
900 Franken Ermdéssigung erhilt,
wer an diesem Abend bestellt.

Bis dahin hat fast ausschliesslich
Marcel Bertsch gesprochen und die

- Zuhorerschaft hat ihm immer mal

wieder auf seine locker eingestreuten

Fragen pflichtbewusst geantwortet

und Lacher gespendet. Jetzt mochte
aber der anwesende Journalist wis-
sen, wie hoch dig Marge bei diesen
Produkten sei und wieviele Prozente
er verdiene. 10 Prozent seien es. Die
Marge kenne er} nicht, er sei frei-
schaffend.

Zum Schluss der{Informationsveran-
staltung (so heisst es in der Werbung
dazu) kommen noch Gesundheits-
produkte wie der Alpen-Balsam mit
Murmeltierol oder das Gold-Ol zur
Sprache. Aus den aufgelegten Pro-
spekten entnimmi der Aufmerksame:
«Nur zu beziehen durch: Marcel
Bertsch». Ob er bei diesen seinen ei-
genen Produkten die Marge kenne?
Darauf antwortet Herr Bertsch dem
Journalisten nic

Dafiir ldsst sich “.f:in dlterer Herr im
Saal vernehmern. In nicht gerade
freundlichem Ton meint er, es gehe
den Journalisten nichts an, wieviel
der Herr Bertsch verdiene. Daraus
entsteht eine kurze Diskussion ob,
was, wann und warum ein Journalist
fragen darf. Die Zuhorerschaft stellt

sich auf die Seite des Herrn Bertsch.
Man will nicht wissen, wieviel je-
mand verdient, der einem das Nacht-
essen offeriert. Es interessiert nicht,
ob und in welcher Hohe die Margen
uberrissen sind.

Dann, vor dem Dessert, darf bestellt
werden. Viele gehen nach vorn und
kommen mit kleineren Artikeln zu-
riick. Da wiére es doch interessant zu
wissen, wieviel Herr Bertsch an die-
sem Abend in Quarten flir seine Fir-
ma umgesetzt an. Er gebe keine Ant-
worten mehr, erwidert der Représen-
tant ziemlich schroff und im Saal
verschlechtert sich das Klima. So
verzichtet der Journalist aufs Dessert
und das fiir ihn unniitze Geschenk,
das ja auch noch dazu gehéren wiir-
de.

Zuriick bleibt das ungute Gefiihl,
dass diese Art der Werbung auf der
Dankbarkeit der Zuhorerschaft und
dem Uberrumpeln mit verbalen Ex-
tremsituationen basiert. Dass man
mit der entsprechenden Dramaturgie
dabei gerade bei &lteren Menschen
gut ankommt, wurde in der «Sdog-
gé» auf jeden Fall eindriicklich besti-

tigt.



